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Die passende
Fibu fiirs KMU

Marktiibersicht Sollte man als KMU auf eine Cloud-Fibu-Lésung migrieren? Welche Uberle-
gungen sollte man dabei anstellen? Und welche Cloud-Fibus gibt es? Wir geben Antworten.

Von Marcel Wiithrich

ie Mehrheit der Schweizer KMU nutzt fiir die Fi-
nanzbuchhaltung (Fibu) nach wie vor On-Premise-
Losungen. Gemiss Gryps.ch und Run my Accounts
(ab S. 29) nutzen erst vier von zehn Schweizer
KMU eine Cloud-Fibu. Eine Leserbefragung von «Swiss IT
Magazine» (siehe S. 30) hat dhnliche Resultate zu Tage gefor-
dert — der Cloud-Anteil bei dieser Erhebung lag gar bei unter 30
Prozent, und lediglich bei 5 Prozent der KMU steht in den
nichsten zwei Jahren ein Cloud-Migrationsprojekt an.

An Cloud-fihigen Lésungen fehlt es nicht, wie die nachfol-
gende Marktiibersicht ab Seite 44 zeigt, die ohne Anspruch auf
Vollstéindigkeit 19 Cloud-fahige Schweizer Fibu-Lésungen pré-
sentiert. Und auch an Vorteilen, die eine in der Cloud gehostete
Fibu bietet, mangelt es nicht — sagen zumindest die Hersteller
wie beispielsweise Europa3000-Verkaufsleiter Dominic Acher-
mann: «Der Vorteil der Cloud-Lasung ist sicherlich, dass der Be-
trieb durch den Anbieter gewiihrleistet wird — Stichworte Zugriff,
Speicherplatz, Backup und Unterhalt — und so die laufenden
Kosten auch gut planbar sind.» Raphael Amport, Geschiiftsfiih-
rer von CashCtrl-Hersteller Repix, fiigt an, dass der Vorteil einer
Cloud-Lésung in der stindigen, ortsunabhéingigen Verfiigbarkeit
liege. «Ausserdem ist eine Cloud-basierte Fibu immer auf dem
neuesten Stand, erfordert keine Maintenance oder Infrastruktur.»
Thomas Brindle, Geschiiftsfiihrer von Run my Accounts, findet
weitere Argumente fiir eine Cloud-Lésung, etwa die verein-
fachte Kollaboration zwischen verschiedenen internen und ex-
ternen User-Gruppen wie Treuhéindern und Prozess-Anbietern.
Ausserdem sei in der Cloud der professionelle Betrieb und da-
durch oft auch eine hohere Sicherheit gewihrleistet. Doch
Briindle findet auch Argumente fiir eine On-Premise-Lasung,
etwa das Kostenargument: «In einfachen Verhiiltnissen kann
auch eine On-Prem-Losung geniigen, weil diese moglicherweise
weniger kostet.». Zudem kénnten Branchenldsungen, die es viel-
leicht nicht in der Cloud gibt, Effizienzvorteile bringen.

Thomas Brindle ist nicht der Einzige, der auch Vorteile bei
On-Prem-Installationen sieht. So gibt etwas Rainer Erismann,
CEO von Buspro, zu bedenken: «Man muss sich bewusst sein:
Mit der Herausgabe von Daten an einen externen Cloud-Betrei-
ber verliert man — trotz gegenteiliger Behauptungen — die abso-
lute uneingeschrinkte Kontrolle iiber das Geschehen mit seinen
wichtigsten Geschéftsinformationen und Zahlen. Des Weiteren
stellt sich bei der Cloud-Losung die Frage, wie man den Zugriff
auf seine Daten behilt, wenn man das Abo annulliert, den Um-
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fang des Cloud-Abos reduziert oder gar auf eine andere Losung
wechseln will respektive muss.» Ebenfalls Argumente fiir eine
On-Prem-Lésung findet Sascha Maurer, Mitglied der Geschfts-
leitung bei Comatic. «Fiir eine On-Prem-Losung spricht sicher
die Performance gerade bei grossem Datenvolumen.» Auch sei
eine lokal installierte ERP-Software fiir Druckprozesse auf Pa-
pier, zum Beispiel den Rechnungsdruck, besser geeignet, da
tiber Web nicht mehrere Druckerschichte angesteuert werden
konnen. Und auch Maurer fiihrt das Kostenargument ins Feld
und sagt, dass die reinen Softwarekosten bei einem Kauf iiber
die Jahre verglichen mit Web-Lésungen tiefer sind.

Die passende Losung
Unabhingig davon, ob man sich fiir eine Fibu aus der Cloud
oder eine lokal installierte Losung entscheidet, gibt e\s eine
ganze Reihe grundlegender Uberlegungen, die man sich bei der
Evaluation einer Lésung machen sollte. André Schmidt, Pro-
duct Marketing Manager bei Sage Schweiz: «Bei den meisten
KMU steht nicht das Betriebsmodell — also Cloud oder On-Pre-
mise — an erster Stelle. Vielmehr stehen Fragen nach den zu er-
filllenden Anforderungen, Unternehmensgrosse, Know-how der
Anwender und Anzahl Mitarbeitende im Zentrum.» Buspro-
CEO Rainer Erismann erklért, dass eine einzeln betriebene iso-
lierte Fibu in den wenigsten Fillen sinnvoll sei. «Wenn eine Un-
ternehmung Bestellungen fiir Einkauf und Verkauf erfasét,
Rechnungen an Kunden erstellt und bezahlt sowie Léhne aus-
zahlt, sind die Zahlen fiir die Fiihrung einer Finanzbuchhaltung
schon fast alle vorhanden, eingetippt und generiert. Deshalb ist
bei der Software-Auswahl ein stark integriertes System fiir alle
administrativen Arbeiten anzustreben, in dem eine Dateneinheit
besteht — ohne Redundanzen, also ohne mehrfaches Vorhanden-
sein gleicher Daten.» David Schnetzer, COO von Klara Busi-
ness, findet: «Auf alle Fille lohnt sich zu iiberlegen, welche
Schnittstellen zu Umsystemen nétig sind, wie die Arbeits-
schritte ablaufen und welche Daten wo gepflegt werden.» Zu-
dem lohne es sich sicher, auf ein System zu setzen, welches
maoglichst viele Aufgaben aus einem Guss abdeckt.»
Verschiedentlich genannt wird auch der Punkt Automatisie-
rung. Stellvertretend nochmal David Schnetzer: «Viele repeti-
tive Aufgaben konnen heutzutage durch eine gute Software
automatisiert werden. Dies hat eine substanzielle Kostenein-
sparung zur Folge.» Vom noch jungen Hersteller Accounto
heisst es hierzu: «Die Maglichkeit der Automatisierung fiir
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«BISHER KEINE HINWEISE
ERHALTEN, DASS DATEN
UNRECHTMASSIG
BEARBEITET WURDEN»

«Verkauft» man mit einer Gratis-Finanzbuch-
haltungsldsung automatisch seine Daten an
den Cloud-Fibu-Anbieter respektive den Kon-
zern dahinter? Diesen Vorwurf zumindest
dussern hinter vorgehaltener Hand mehrere
traditionelle Hersteller. Wir haben beim
Eidgenéssischen Datenschutz- und Offentlichkeitsbeauftragten (EDOB)
nachgefragt. Silvia Bohlen, Spezialistin Kommunikation, hat geantwortet.

Silvia Bohlen, Spezialistin
Kemmunikation, EDOB

«Swiss IT Magazine»: Wenn man seine Buchhaltung einer Gratis-
Losung wie Klara oder Swiss21.org anvertraut: Bezahlt man auto-
matisch mit seinen Daten?

Silvia Bohlen: Man kann nicht pauschal beantworten, dass man auto-
matisch mit seinen Daten fiir eine Gratis-Losung bezahlt. Geschaftsmo-
delle, die auf der Monetarisierung von Daten basieren, sind heute sehr
verbreitet. Die Monetarisierung erfolgt aber nicht bei jedem Dienst gleich,
und auch bei bezahlten Diensten kann es vorkommen, dass Kundendaten
fiir eigene Zwecke des Diensterbringers bearbeitet werden. Bei der Nut-
zung jeder Dienstleistung schliesst man einen Vertrag ab und dabei ist
wie immer Sorgfalt geboten, unabhangig vom Preis-Modell. Man muss
immer die AGB und Datenschutzbestimmungen genau lesen und beurtei-
len, ob der Umgang dieses Unternehmens mit den Daten den eigenen
Pflichten und Erwartungen entspricht. Kritisch ist, wenn diese Daten an-
dere Personen, wie zum Beispiel Mitarbeiter oder Kunden, betreffen und
durch die Nutzung dieser Dienste Dritten bekannt gegeben werden, ins-
besondere, wenn die Dritten die Daten nicht im Auftrag bearbeiten, son-
dern zum Teil im eigenen Interesse, ohne dass dies fiir die betroffenen
Personen erkennbar ist.

Hinter Bexio steht seit 2018 die Mobiliar. Bei Accounto ist 2019
die Axa eingestiegen. Und die Losung Klara unterhalt Partner-
schaften mit verschiedenen Banken und Versicherungen. Wie beur-
teilen Sie diese Verkniipfungen von Online-Buchhaltungslésungen
mit Banken- und Versicherungsschwergewichten? :

Der EDOB ist dafiir besorgt, die Einhaltung des Datenschutzgesetzes
durch Privatunternehmen und Bundesorgane zu tiberwachen und hat bis-
her keine Hinweise darauf erhalten, dass in diesem Zusammenhang Da-
ten unrechtmassig bearbeitet wiirden.

Klara erklart, dass Daten den Partnern im Klara-Okosystem wei-
tergegeben werden, sofern der Nutzer sein Einverstdndnis erklart.
Und das Geschéaftsmodell von Klara scheint im Wesentlichen auf
diesen Partnerschaften zu basieren. Ist das legitim?

Der Inhaber einer Datensammlung ist fiir die Einhaltung der Datenschutz-
bestimmungen verantwortlich. Er muss dafiir sorgen, dass die Nutzung
eines Systems zur Personendatenbearbeitung in Konformit&t mit dem Da-
tenschutzgesetz erfolgt. Die Einwilligung oder das Einverstandnis kann
nur die Bearbeitung der eigenen Daten rechtfertigen, nicht aber diejenige
von Daten, die andere Personen betreffen. Schlussendlich muss jeder Fir-
meninhaber selbst entscheiden, wie weit er die Innereien seiner Firma
Dritten zuganglich machen machte. Wichtig erscheint in diesem Zusam-
menhang, dass die Zugriffsmaglichkeiten des Systemanbieters transpa-
rent ausgewiesen werden, damit dieser Entscheid in Kenntnis der damit
verbundenen Risiken erfolgen kann.

Standardprozesse und Vorgéinge sollte in der heutigen Zeit ge-
geben sein. Dank Machine Learning erledigen intelligente
Buchhaltungslosungen die aufwindige Routinearbeit vom Bu-
chen bis zu den Abstimmungen voll automatisiert. KMU soll-
ten sich auf ihr Kerngeschiift fokussieren kénnen und moglichst
wenig Zeit fiir die Buchhaltung einsetzen miissen.» Hierzu pas-
sen auch die Fragen, die Thomas Brindle von Run my Ac-
counts erginzend in den Raum wirft. Er sagt, dass sich ein
KMU sicher grundsitzlich iiberlegen miisse, ob die Buchhal-
tung Teil des Wertschopfungsprozesses sei, so dass diese in-
house gefiihrt werden muss. Zudem gelte es zu iiberlegen, wer
der Anwender ist und er geniigend fachliche Kompetenz hat,
um die Software korrekt anzuwenden.

Dominic Achermann von Europa3000 ist der Auffassung,
dass ein KMU sich vor einer Auswahl klar sein muss, welche
Anforderungen an die Fibu-Software vorhanden sind und wel-
che Prozesse mit der Software unterstiitzt werden sollen. Zur
Auswahl der passenden Losung sagt er: «Es empfiehlt sich, die
Anforderungen in einem Lastenheft festzuhalten und dieses
auch den Anbietern zur Verfiigung zu stellen. Das muss kein
30-seitiges Dokument sein, jedoch sollten die wichtigsten An-
forderungen erfasst werden, so kann mit den entsprechenden
Antworten auch ein Vergleich der Anbieter gewihrleistet wer-
den.» Thomas Brindle empfiehlt, zur Priifung der Anforderun-
gen am besten vom eigenen Geschiftsmodell auszugehen. Es
gelte, Prozesse, Use-Cases, Umsatz-Quellen und Zahlungs-
Stréme zu analysieren und dann zu priifen, inwieweit eine L6-
sung dies alles abbilde respektive abdecke oder alternativ wel-
che Schnittstellen sie biete. «Generell rate ich dazu, nach Auto-
matisierungs-Potenzial zu suchen», fiigt Brindle an, denn dies
entlaste das Personal. «Je-digitaler eine Losung ist, desto bes-
ser.» Vivien Fuhrer, CEO von EZY count.ch, und Raphael Am-
port von Repix, erwihnen schliesslich noch die Anpassungsfi-
higkeit einer Losung, damit Abliufe im KMU wiedergegeben
werden kénnen. Fuhrer: «Zwei Punkte werden bei der Auswahl
eines Programms meist unterschitzt. Die erste ist die Moglich-
keit, eine Losung individuell anzupassen. Der zweite unter-
schiitzte Punkt ist die tatsidchliche Zeit, die eine Person bei einer
Funktionalitit verbraucht.»

Was macht der Treuhiinder

Mit ein Faktor bei der Auswahl der passenden Fibu kann unter
Umstédnden auch ein Blick darauf sein, was der Treuhiinder des
KMU einsetzt. André Schmidt von Sage sagt dazu: «Je nach-
dem, wie stark das KMU den Treuhéinder in die Geschiftspro-
zesse integrieren maochte, lohnt es sich, das Gesprach mit dem
Treuhiinder zu suchen.» Dominik Achermann von Europa3000
weiss derweil aus eigener Erfahrung, dass der Treuhédnder einen
grossen Einfluss auf den Losungsentscheid bei KMU hat. «Wir

~ sind jedoch der Meinung, dass das KMU sich fiir die Losung,

welche am besten passt, entscheiden sollte. Der heutige mo-
derne Treuhdnder kann mittels Zugriff auf das System seine Ar-
beiten erledigen, egal welche Software im Einsatz ist.» Die
Aussagen von Walter Regli, Geschiftsfithrer von Swiss21.org,
gehen in eine dhnliche Richtung: «Schnittstellen werden immer
wichtiger und auch, dass man flexibel mit unterschiedlichen
Systemen arbeiten kann — und will. Wenn man bereits einen
Treuhénder hat, dann ist es sicherlich sinnvoll, mit dieser Per-
son die Wahl der Softwarelésung zu besprechen.»
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Etwas anders sieht Thomas Briindle von Rund my Accounts
die Situation. «Der Treuhinder ist der Buchhaltungs-Spezialist
und er sollte einen massgeblichen Finfluss auf die Wahl der
Software haben. In den meisten Féllen iibernimmt er die Verant-
wortung iiber die Abschlusserstellung. Er ist der Fachmann und
kann am besten beurteilen, ob eine Lésung die individuellen
Anforderungen erfiillt.» Gleichzeitig gibt Briindle aber auch zu
bedenken, dass Treuhinder oft nur einen Fokus auf die fiir sie
relevanten Fachfragen haben und zu wenig Einblick in den ge-
samten Prozess beim KMU besitzen.

Das Thema Nachhaltigkeit

Ebenfalls eine Uberlegung wert sollte das Thema Nachhaltig-
keit einer Losung sein — aus dem einfachen Grund, weil der
Fibu-Entscheid eine langfristige Angelegenheit ist. Mit diesem
Thema konfrontiert war zuletzt insbesondere Sage Schweiz,
wie André Schmidt erzihlt: «Nachhaltigkeit im Sinne von Ver-
fligbarkeit und Support ist ein sehr zentrales Thema, wenn es
um die Investition in eine Software geht. Mit dem angekiindig-
ten Verkauf von Sage Schweiz versuchten einige Mitbewerber
unseren langjihrigen Trumpf — die Investitionssicherheit — ge-
gen uns auszuspielen.» Dem habe man durch die Ankiindigung,
dass Infoniga Sage Schweiz iibernimmt und die lokalen Pro-
dukte Sage Start, Sage 50 Extra und Sage 200 Extra weiterent-
wickelt und supportet, den Wind aus den Segeln genommen.
Dass Beispiel des Verkaufs von Branchenprimus Sage hat aber
auch gezeigt, dass es keine absolute Sicherheit diesbeziiglich
gibt, dass ein Anbieter und seine Losung langfristig am Markt
bestehen bleiben. Aber, so Rainer Erismann von Buspro: «Wenn
ein Software-Unternehmen viele langjihrige Kunden bedient,
verschwindet es nicht einfach ohne Folgelésung, sondern ist
eine interessante Investition fiir andere Software-Unterneh-
men.» Was sich im Falle von Sage bestitigt hat.

Thomas Bréndle von Run my Accounts verweist darauf, dass
das Nachhaltigkeitskriterium gerade bei einer Cloud-Lésung,
wo die Abhingigkeit des Anwenders gegeniiber Hersteller und
Betreiber gross ist, sehr wichtig sei. «Wer sich fiir eine Buchhal-
tungs-Losung entscheidet, dem sollte bewusst sein, dass diese
Entscheidung fiir sicben bis acht Jahre tragféhig sein muss. Bei
der Auswahl eines Anbieters sollte man darauf achten, dass die-
ser ein funktionierendes Geschiftsmodell hat. Teure Werbe-
kampagnen, Marketing-Bla-Bla und schickes Design der Web-
seite sind weniger relevant. Viel entscheidender ist ein Track
Record iiber mehrere Jahre: Wie hat sich die Software in dieser
Zeit weiterentwickelt? Welche Reputation konnte sich der Her-
steller aufbauen? Welche Kontinuitét bietet der Anbieter? Gibt
es regelmissige Updates und neue Funktionen?» Mit diesen
Aussagen diirfte Brindle insbesondere auf die jiingeren Player
wie Bexio oder Klara zielen, die den Markt mit viel Marketing-
Power oder mit Gratis-Ldsungen zu erobern versuchen.

Doch nicht nur Thomas Brindle empfiehlt einen kritischen
Blick auf das Geschiiftsmodell einzelner Cloud-Anbieter. An-
dere Mitbewerber kritisieren hinter vorgehaltener Hand sogar,
dass gerade die neuen Player am Markt, hinter denen oft grosse
Konzerne stecken, vor allem an den Daten ihrer Kunden interes-
siert seien (siche auch Kasten). Konfrontiert mit diesem Vor-
wurf entgegnet Klara-COO David Schnetzer deutlich: «Klara
handelt keinesfalls mit Daten.» Vielmehr verfolge man einen
Freemium-Ansatz. Sprich, die Buchhaltung kénne man zwar

Swiss IT Magazing  nr.5 | Mai 2021

kostenlos nutzen, wenn aber zum Beispiel der vollintegrierte
Webshop oder das Projektmodul dazu genommen werden,
werde eine monatliche Gebiihr fillig. Weiter erklirt Schnetzer:
«Daneben verdienen wir durch die Integration von Partnern wie
Banken, Versicherungen und weiteren Unternehmen. Ich kann
zum Beispiel meine Lohnabrechnungen selbst ausdrucken und
verteilen oder ich kann diese elektronisch der Post {ibermitteln,
welche diese dann professionell druckt, verpackt und den Mitar-
beitern physisch zustellt. Da steht dem Nutzer frei, welchen
Weg er giinstiger und einfacher findet.»

Ebenfalls zum Thema dussert sich Walter Regli von Swiss21.
org — einer weiteren Gratis- respektive Freemium-Ldsung. Er
macht klar: « Wir nutzen Daten intern, wie es jeder Anbieter tut.
Damit verbessern wir unser Angebot. Wir verkaufen aber weder
Daten noch uns.» Die Frage der Nachhaltigkeit sei unabhingig
davon, ob es sich um eine Gratis-Losung handelt, so Regli.

Empfehlungen zur Migration

Wie eingangs erwihnt, machen Cloud-Fibu-Losungen trotz
zahlreicher Vorteile noch die Minderheit in Schweizer KMU
aus. Das diirfte nicht zuletzt mit dem Aufwand zusammenhiin-
gen, den eine Fibu-Migration mit sich bringen kann. Gefragt
nach Empfehlungen diesbeziiglich antwortet zum Beispiel
André Schmidt von Sage: «Vorausgesetzt, dass die neue Soft-
ware die betrieblichen Anforderungen erfiillt, ist es beim Soft-
warewechsel sinnvoll, die Migration auf Ende Geschiftsjahr
oder Quartalsende zu timen. So kann man Mehrwertsteuer, Be-
wegungsdaten und unterjihrige Buchungen klar abgrenzen.»
Auch Vorjahresvergleiche oder spitere Quartalsvergleiche seien
bei diesem Vorgehen einfacher. «Wir empfehlen unseren Kun-
den jeweils zwei Monate vor-dem eigentlichen Wechsel schon
mit unserer Software zu starten, damit sie beispielsweise Kon-
tenpléne einrichten und das Programm kennenlernen kénnen.»
Ebenfalls sei es wegen der gesetzlichen Aufbewahrungspflicht
wichtig, die relevanten Bilanzen, Erfolgsrechnungen und Kon-
tenblitter aus der abzuldsenden Software elektronisch zum Bei-
spiel als PDF zu sichern und sicher aufzubewahren. David
Schnetzer von Klara erklirt, dass eine Migration sicher nicht zu
unterschitze sein, man jedoch nicht alle Systeme im Betrieb
gleichzeitig ablosen miisse. Und: «Wichtig ist, dass man zu Be-
ginn die Anforderungen detailliert zusammentrigt und auch
schon priift, welche Integrationen ein System anbietet und wo
allfillige offene Schnittstellen bestehen. Thomas Briindle er-
klirt zum Thema Migration, dass der Aufwand dafiir abhingig
davon sei, wie tief die neue Losung in die bestehenden Prozesse
integriert werden soll. «Je tiefer diese Integration, desto auf-
windiger wird der Initialaufwand sein.» Gleichzeitig sagt
Brindle: «Moglicherweise bietet eine neue Losung auch das
Potential, bestehende Prozesse zu verschlanken, schneller und

-glinstiger zu gestalten. Dieses Potential sollte unbedingt gepriift

werden: Weil eine neue Losung iiber Jahre eingesetzt wird, bie-
tet das auch entsprechendes Sparpotential.» Ins gleiche Horn
bldst' auch Sascha Maurer von Comatic: «Ein Wechsel einer
Software bietet Chancen, interne Prozesse zu optimieren und
Kosten zu sparen. Den Aufwand scheuen sollte man als KMU
nicht, denn es kann auch ein Wettbewerbsvorteil gegentiber der
Konkurrenz sein.» m

Marktiibersicht auf den folgenden Seiten »
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19 CLOUD-FIBU-LOSUNGEN FUR KMU

HERSTELLER ABACUS RESEARCH ABACUS RESEARCH
PRODUKTNAME | Abacus Business Software : Abaweb

AUSRICHTUNG ." ALLGEMEINES

ZlelgruppeFIrmengmsse1MAIZ-SMA.‘&ZOMA!HSOMANWSOMA ‘Q/o/a/m/m %D?III!IJ’D

Rnllenverwaltung fiir Benutzer ! Multluser—F&hlgkert
Browser-fahlg ! Mohlle-fahlg / Moblle App
Hastingn o (Standort Serverj W (KA)

FIBU-FUNKTIONEN

Fremdwahrungsfahig / automatischer Kursausgleich
_
wlederkehrende Budtungen

l‘roﬁ‘tr hsznseIIen-l!edmung
_
Automatische Perloden—Ahgrenmngen

M'NS‘I‘in !veremnahrnt ¢ o

Auslandfsdle MWST-Satze und -Abrechnungen : W (fiir DE) | M (fiir DE)
Dehltoremnndul 1 I(redltcrenmodul ! A.nlagebudiial(ung ‘m/m/m

Auslesung von I!ed‘murlgen mit automatischen Buchungzsvorsdllﬁgen

I.ohl'lhuchhahung ! Ih‘tggriem Personal-Management-System

If'\!TERKOI'JNEKTIV T /| ZAHLUNGSVERKEHR

l.owCode Schnittstellen-Anhmdungf Offenes API : M / M (AbaConnect) { /W (AbaConnect)

Expnrt-Fonnate (die wi igsten 5) ; : ; i O(M usw) ~

Automatlsdle Syndlrunlsatiuh m[t Bmk_komw

Import von camt.053 / Export von pain.001
AUSWERTUNGS-FUNKTIONEN [ ELEKTRONISCHES ARCHIV
Budgetierung / Kapitalfluss-Rechnung

Dashboards / BI-Anbindung

GeBiiV-Signatur bzw. Zeitstempel
Elektronisches Beleg-Approval-Modul
PREISE

Demo-Version

Schulungsangebot / Kosten fiir Schulung : W/ Fr. 560.~/Tag | B/ je nach Abaweb-Anbieter

Preisheispiel: Kosten pro Monat fiir 5 gleichzeitige Nutzer Fibu k.A. (abhdngig von individuellen Optionen) Fr. 354~ (Finanzen, De_bftargm Kreditoren, Electro-
inkl. Debitoren- und Kreditoren-Buchhaltung sowie Lohnbuchhaltung : nic Banking, Anlagenbuchhaltung mit 2500 Buchun-
i j 5 i gen plus Lohnlight fiir 5 MA)

W = j3, O = nein; k.A = keine Angaben
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ABACUS RESEARCH ACCOUNTO BEXIO BUCHHALTUNGSBUTLER
Abaninja i | Bexio : Buchhaltungsbutler

‘m/m/E/H/Q iE/H/E/E/Q

m/m/Q IJ’I{D ‘m/m/0 im/m/0
npt {ﬂber Dﬂttanbindung}

| | (AbaSafarﬂ a ‘m/ npt. (uber Dntlanhndung}

M (CSV, PDF) + M (CSV, XLSX) : | M (SageOne, Sage50, Banana, BMD, CSV)

i opt. / opt. (jeweils iiber Drittanbindung)
{ M/ opt. (iiber Drittanbindung)
1 (noch nicht GeBiV gepriift, aber signiert) : opt. (iiber Drittanbindung)

¢ opt. (iiber Drittanbindung)

M/ Webinare kostenlos, Schulungen je IJ’ kostenlos I / Fr. 150.— pro Schulung
1ach Anbieter i :

tostenlos ; * Fr. 79.— (Grundgebiihr Fr. 49.— plus 100 {Fr. 99. ‘ Fr. 69.— (inkl. 500 Belege)
: verbuchte Belege Fr. 30.~; unabhangig der i

i Nutzerzahl)
Quelle: «Swiss IT Magazines
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